O esprinet

NUOVO ASSETTO COMMERCIALE PER ESPRINET ITALIA

”

Nominati due Country Manager: Simona Ceriani, a capo della divisione “Consumer
e Luca Casini, alla guida di quella “Business”

Vimercate (Monza Brianza), 13 ottobre 2020 - Esprinet, il piu grande distributore di
tecnologia del Sud Europa, annuncia di aver rinnovato l|'‘assetto della Direzione
Commerciale in Italia.

Simona Ceriani & stata nominata come “Country Manager Consumer Italy”, a capo della
divisione “Consumer” che comprende anche gli Esprivillage, Nilox e Ok Retail, Luca Casini
come “Country Manager Business Italy” della nuova divisione “Business”, costituita dalle
strutture V-Valley, IT Volume & Tender ed Office Products. | manager riportano
direttamente a Giovanni Testa, Direttore Generale del Gruppo Esprinet.

Entrambi vantano oltre vent'anni di esperienza sviluppata allinterno del Gruppo e
un‘approfondita conoscenza del mercato della distribuzione in Italia. Nel nuovo ruolo, hanno
il compito di guidare la crescita e lo sviluppo del business in due ambiti strategici per
Esprinet: I'una nel segmento ad alti volumi della tecnologia consumer, I'altro in quello ad alta
marginalitd delle soluzioni B2B.

Simona Ceriani, Country Manager Consumer di ESPRINET Italia, ha commentato: ‘Dopo una
crescita professionale interna al Gruppo, ringrazio Esprinet per questa ulteriore opportunita
e dimostrazione di fiducia. Ho accettato questa importante sfida con entusiasmo, con
I'obiettivo di conseguire con determinazione i risultati richiesti nel mercato consumer.
Sfrutterd la mia conoscenza pluridecennale in ambito marketing e vendite, affinché Esprinet
continui a confermarsi protagonista in questa filiera che vive oggi un momento di evoluzione
e cambiamento”.

Luca Casini, Country Manager Business di ESPRINET Italia, ha dichiarato: “Il mio obiettivo in
questo nuovo ruolo, in linea con la strategia aziendale di Customer Satisfaction, & quello di
contribuire ad incrementare la vicinanza tra Produttori e Clienti, aumentare il livello di
servizio commerciale e continuare a cogliere le opportunitd e le sfide della tecnologia in
ambito business, come il Cloud e I'Everything as a Service. Sono pronto per iniziare questo
stimolante nuovo percorso professionale”.

Esprinet (PRT:IM - ISIN ITO003850929), con circa 1.300 collaboratori e 4 miliardi di euro di fatturato nel 2019,
€ leader nel sud Europa (Italia, Spagna e Portogallo) nella distribuzione di Information Technology e Consumer
Electronics a reseller IT, VAR, System Integrator, negozi specializzati, retailer e portali di e-commerce, nonché il
quarto distributore piu grande in Europa e tra i primi 10 a livello mondiale. La Vision del Gruppo & quella di
semplificare la vita a persone e organizzazioni, ampliando e facilitando la distribuzione e la fruizione della
tecnologia. Enabling your tech experience ¢ il payoff che sintetizza I'evoluzione dell’azienda in un vero e proprio
hub di servizi tecnologici che abilita I'utilizzo della tecnologia.
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Il Gruppo fornisce circa 130.000 prodotti (PC, stampanti, accessori, software, cloud, datacenter & cybersecurity,
smartphone, audio-video, TV, gaming, elettrodomestici, mobilita elettrica) di oltre 850 produttori a 31.000
rivenditori business e consumer attraverso molteplici modelli di vendita, sia self-service (piattaforma di e-
commerce best-in-class e negozi Cash & Carry) sia assistita (tele-vendita e system engineers sul campo).

Oltre a fornire servizi di vendita all'ingrosso tradizionali (bulk breaking e credito), Esprinet svolge il ruolo di
semplificatore dell'utilizzo della tecnologia. Il Gruppo offre, ad esempio, una piattaforma di e-commerce chiavi
in mano a centinaia di rivenditori, la gestione in-shop per migliaia di punti vendita al dettaglio, soluzioni di
pagamento e finanziamento specializzate per la comunitd di rivenditori offrendo anche generazione della
domanda da parte degli utenti finali e analisi dei big data ai principali produttori e rivenditori tecnologici che
sempre piu esternalizzano le attivitd di marketing.

Servizi cloud, software di collaborazione, sistemi di videoconferenza, infrastrutture IT avanzate e soluzioni di
elettronica di consumo specializzate come elettrodomestici connessi o piattaforme di gaming sono nuove aree
di crescita a valore aggiunto che alimentano un'ulteriore crescita futura dei ricavi per il settore, mentre i servizi
logistici e finanziari, nonché il modello di vendita “a consumo”, offrono crescenti opportunitd di espansione dei
mardgini.

La pervasivitd della tecnologia e la necessitd di modalitd piu rapide e piu semplici per rendere disponibili
tecnologie sempre piu complesse e diversificate alle persone e alle aziende, aprono la strada ad ulteriori
miglioramenti degli scenari dell'industria della distribuzione tecnologica.
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